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Passos no Bling

Para integrar com o aplicativo Aperium AI, na API v3, acesse a sua conta Bling e clique no menu da Central de Extensões.
Neste menu é possível buscar na barra de pesquisa o aplicativo Aperium AI.



Abra sua conta em
https://www.aperium.io/business

Opções de Cartão de Crédito, PIX e Boleto para pagamento.

Você receberá os dados para acesso (login) no email de cadastro.

Caso tenha optado por mais de uma licença, acesse o menu Conta para cadastrar os demais usuários.

Ajuda: support@aperium.io

Pré Requisitos: Conta Aperium AI

https://www.aperium.io/business


ACESSE APP.APERIUM.IO E FAÇA LOGIN
*** no mobile ele vai te pedir para instalar o app



ACESSE O MENU CONNECTED APPS E CONECTE O APERIUM AI AO BLING



Passos no Bling

Ao clicar para instalar, é solicitada a autorização
para acesso aos módulos do Bling em sua conta.
Todos os acessos são apenas leitura, o Aperium AI
não realiza modificações em seus dados.

Ao autorizar o aplicativo Aperium AI irá obter os
tokens e se comunicar com sua conta Bling nos
escopos apresentados na tela. 

A partir desse momento, todas as configurações no 
Bling estão finalizadas.



VÁ PARA A O CHAT, SELECIONE BLING NO MENU “+” E FAÇA PERGUNTAS 
NORMALMENTE SOBRE SUA BASE DE DADOS NO ERP



OPCIONALMENTE, PARA PERGUNTAS QUE ENVOLVAM DADOS DO BLING E 
DOCUMENTOS COMPLEMENTARES VOCÊ PRECISARÁ DE UM WORKSPACE

Workspaces são espaços para
organizar documentos e
planilhas de projetos,
departamento, clientes, o que
você quiser.

Crie pastas, suba arquivos e dê
permissão de acesso a pessoas.

Workspaces te permitem guardar
documentos complementares ao
Bling, como políticas de troca e
devolução, especificações
técnicas de produto, regras para
vendedores, etc.

E o melhor é que a Aperium
poderá fazer consultas cruzadas
entre dados do ERP e
documentos do wspace!



NO MENU CHAT: CASO NÃO TENHA WORKSPACE SELECIONADO, 
SELECIONE UM OU CRIE UM NOVO



AGORA VOCÊ PODERÁ FAZER PERGUNTAS HÍBRIDAS, BLING + 
DOCUMENTOS, COMO NO EXEMPLO ABAIXO!!!



GUIA EXEMPLO 
DE PERGUNTAS E RESPOSTAS



ESCOPO CONTATOS E PRODUTOS

1. Pessoas (Clientes e Fornecedores)
>> Consultas voltadas para localização de contatos, dados cadastrais e identificação de perfil.
• Liste os primeiros 10 clientes e fornecedores, cujos nomes possuam a palavra ‘Roberta’, e seus

tipos.
• Quais são os dados cadastrais completos, telefone e e-mail do fornecedor Escritório Santos Adv?
• Quais os clientes lojas cadastrados no bairro Morumbi na cidade de São Paulo?

2. Produtos e Controle de Estoque
>> Consultas sobre catálogo de produtos, códigos fiscais, preços e saldos em estoque.
• Qual o saldo atual de estoque físico para os produtos Shampoo?
• Qual é o código NCM, preço de custo e fornecedor padrão do produto Fralda Care?
• Liste os produtos cujo nome possua a palavra mobile, estejam ativos no cadastro e possuam

estoque maior que zero?



ESCOPO VENDAS

3. Consultas Cruzadas (Cross-Escopo)

Consultas avançadas que relacionam múltiplos módulos do Bling (ex: Vendedor + Produto + Cliente + 
Período) em uma única resposta.

• Quantas unidades do produto Shampoo Seda o vendedor Marcos Santos vendeu para a Farmácia Dois
Irmãos em Outubro de 2026?

• Liste todos os pedidos da Farmácia Dois Irmãos em Agosto 2026 contendo produtos da categoria de 
Higiene e informe o status de cada um.

• Que pedidos da vendedora Maria Luiza de Setembro de 2026 estão atualmente com o status 
'Atendido’?

• Liste os pedidos de venda de Setembro de 2026 das lojas na região de Maricá, agrupados por
forma de pagamento

• Qual é o valor total dos pedidos de venda com pagamento pendente no Sistema do cliente
Eletrônicos São José?



FLUXOS COMUNS
Diagnosticar uma NF-e rejeitada
• Por que a NF-e número 12345 foi rejeitada? Como corrigir?

• Verifique todas as NF-e dos últimos 7 dias e me mostre as que rejeitaram, com o motivo.

Resumo financeiro do mês
• Quanto tenho a receber e a pagar este mês? Liste os 5 maiores vencimentos do mês

• Que boletos e de quais clientes estão vencidos?

• Faça um resumo financeiro da empresa: o que tenho a pagar e a receber, o saldo projetado e quais contas 
vencem nos próximos 7 dias.

• Gere um relatório de vendas de outubro 2026: faturamento, ticket médio, ranking de produtos e quantos pedidos 
ainda estão em aberto

Estoque crítico antes de comprar
• Quais produtos estão em ruptura ou prestes a zerar? Sugira quantidade de reposição baseada no giro dos 

últimos 30 dias

• Que itens críticos devem constar em um  pedido de compra para o fornecedor X?



MAIS IDÉIAS

Entender o negócio

• Monte o panorama operacional de hoje: vendas, notas fiscais, estoque crítico, expedição 
pendente e financeiro do dia.

• Quais são meus 5 maiores pedidos de venda este mês?

Consultar pedidos e notas

• Pedidos prontos para envio sem NF-e ou etiqueta gerada
• Visão 360 do pedido 12345: cliente, produtos, NF-e e logística

Operação de catálogo

• Visão completa do produto X: detalhes, estoque por depósito, giro de vendas

Conferência fiscal

• Cruze pedidos dos dias 1 a 7 de ourubro de 2026 com NF-e e identifique vendas sem nota e 
divergências



CONSULTAS HÍBRIDAS

Consultas Híbridas [ERP Bling + Base de Documentos /RAG]

Consultas que combinam dados em tempo real do sistema de gestão com regras,
políticas ou procedimentos dos manuais da empresa carregados no workspace no
Aperium AI.

• Consulte o preço do Shampoo Seda no Bling e verifique em nossos documentos se o
valor atende aos requisitos de frete grátis.

• Quais os pedidos de venda de 01 a 05 de Novembro de 2026 de Fraldas Care no Bling e
quais os cuidados de armazenamento exigidos pelo nosso manual interno?

• Verifique no Bling se o cliente Farmácia Dois Irmãos tem pedidos em aberto e consulte
nosso manual de faturamento para saber qual o prazo limite de tolerância.

Aperium AI
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